Lass uns
susammen die
Energ|ewend9

gestalten

Vertriebsreprasentanten im Auf3endienst (m/w/d) deutschlandweit gesucht

Mit wem Du es zu tun hast:

,Geht nicht” existiert in unserer langjahrigen Firmen-DNA nicht, denn unsere Kunden und Mitarbeiter stehen immer im Focus.
In einer sich stetig veranderten Welt, entwickeln wir uns permanent weiter. Fossile Energien werden zum Auslaufmodell und das

Zuhause wird immer mehr zum Smart Home.

Wir als Systemanbieter, mit Uber 35 Jahren Erfahrung im energetischen Bereich, mochten unsere Ausrichtung neu definieren.
Innerhalb einer Generation vollkoemmen auf fossile Quellen zu verzichten und vollumfanglich autark zu sein. Unseren Kunden bieten
wir schon heute innovative Losungen von ,Morgen”an — immer dem Fortschritt einen Schritt voraus. Durch einen konsequenten
Focus auf erneuerbare Energien schaffen wir die Grundlagen fur eine saubere Zukunft. Mitarbeiter profitieren bei uns durch viel
Konzern ,Know-how", zukunftsfahige Jobs mit spannenden Aufgaben sowie vielen Weiterentwicklungsmaoglichkeiten.

Du bringst mit:

» Mehrjahrige Berufserfahrung im Bereich Vertrieb
von Kraft-Warme-Kopplung

* Aktive Verkaufspersonlichkeit mit nachweisbaren
Erfolgen im Bereich BHKW/KWK

* \Verhandlungssicheres und seridses Auftreten zu
den Entscheidern verschiedener Hierarchieebenen

 Erfahrungen auf dem Gebiet der dezentralen Energie-
erzeugung (BHKW/KWK)

» Ausgepragte Energiewirtschaftliche Kenntnisse und
ein sehr gutes technisches Verstandnis

» Teamfahigkeit, Motivation und hohe Belastbarkeit
gepaart mit zielorientiertem Handeln

* Bereitschaft zur Mobilitat auch auBerhalb des
Vertriebsgebietes (innerhalb von Deutschland)

» Ausgepragte kommunikative und analytische
Fahigkeiten

* |dealerweise bestehendes Netzwerk in den
Kundensegmenten BHKW/KWK

Selbstverstéandlich bieten wir Dir:

* Sicherer, moderner Arbeitsplatz im Verbund eines
GrofBkonzerns

* Modernste Kommunikations- und Arbeitsmittel

» Umfangreiche personliche Entwicklungsmaoglichkeiten

* Der Qualifikation angemessene Vergutung

* Betriebliche Altersvorsorge

+ Jobrad-Nutzung

» Corporate benefits

Deine Herausforderung:

» Neukundengewinnung in den Bereichen Gewerbe, Industrie und
Versorgungswirtschaft

* Ausbau der Marktanteile durch aktiven Vertrieb

* Akquisition und Betreuung von Multiplikatoren

* Eigenverantwortliche Entwicklung des Vertriebsgebietes

* VVerantwortung fur Umsatze und Ergebnisse im Vertriebsgebiet

* Erstellung von Ausschreibungsunterliagen

» Angebotsauswertung

» Kommerzielle und technische Fihrung der Vertragsverhandlungen

* Erarbeitung von Machbarkeitsstudien flir konkrete Einzelvorhaben
sowie die Erstellung von Wirtschaftlichkeitsberechnungen

« Strukturierte Pflege der Kunden-Kontakthistorie in
CRM-Systemen

* Teilnahme und Mitarbeit an Messen und Kongressen

Wir haben Dich begeistert?

Nicht warten - sofort bewerben.

Deine vollstandigen Bewerbungsunterlagen mit Gehalts-
vorstellung und friihestmoglichem ,Onboarding” sendest Du
bitte ausschlieBlich per E-Mail an: karriere@wolf-ps.de.
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